
De utdanner ikke jurister,
men de lærer hundrevis av
studenter juss.
Universitetet for miljø- og
biovitenskap vil gjerne
gjøre studentene sine flin-
kere til å håndtere det
moderne regelsamfunnet,
og utdanne dem slik at de
blant mye annet også blir
dyktigere kunder for advo-
katene.

Over 100 år
– UMB har en lang histo-
rie innenfor juss. Vi har
utdannet jordskiftedom-
mere siden 1897, forteller
Steinar Taubøll. Han er
universitetslektor og advo-
kat, og altså en del av en
over 100 år gammel tradi-
sjon med det han selv kal-
ler for ”terrenggående
jurister”.

– Det er flere og flere stu-
dentprogrammer som
trenger juss. Samtidig er
UMB langt mer enn en
videreutvikling av den
gamle landbrukshøyskolen.
Vi har egen handelshøy-
skole på campus, for
eksempel. Og skal du bli
siviløkonom, trenger du
juss, sier Taubøll.

450 studenter
– Så er det en lang rekke
andre som etterspør juss.
Ingeniører, folk som treng-
er grunnkompetanse i
næringslivet eller folk som
har lyst til å starte opp for
seg selv og trenger basis-
kunnskap i kontraktsrett,
for eksempel.
Alt i alt omfatter seksjonen
for planlegging, eiendoms-
fag og jus fire jurister. – På
grunnkurset i juridisk
metode hadde jeg i år cirka
450 påmeldte. Hele Ås tar
opp 6–700 hvert år. Det

betyr at tre av fire melder
seg på juridisk metode,
konstaterer Taubøll.

Skreddersydd
Han tror at den store inter-
essen er et resultat av at
flere merker at det er mer
behov enn før for juridiske
kunnskaper både i
næringslivet og rent privat.
– Det er ikke bare jurister
som skal kunne endel juss,
sier han, og sverger til juss
som er skreddersydd for de
profesjonene som univer-
sitetet utdanner til.
Utviklingen skjer parallelt
med at det blir etterspørsel
etter UMB-studentene på
stadig flere steder. Nok en
gang er jordskiftedommer-
ne et eksempel. Tidligere
var de viktige for landbru-
ket; nå har de også viktige
oppgaver i urbane strøk.
Plan- og bygningsrett er
også stort på UMB, som
blant annet driver mye

videreutdanning i den nye
plan- og bygningsloven for
både kommuneansatte og
utbyggere.
– Vår spesialitet er å se vir-
keligheten til de profesjo-
nene vi utdanner, sier
Taubøll.

Bestillerkompetanse
Enten de går til offentlig
sektor, næringslivet eller
en konsulentjobb, så har de
uteksaminerte fra UMB én
stor fordel innenfor det
juridiske, mener universi-
tetslektoren:
– Det gjelder at de har
bestillerkompetanse.
Fordelen er at de vet hvor-
dan det juridiske landska-
pet grovt sett er, slik at de
kan trekke inn tyngre kom-
petanse når det trengs. Ute
blant ingeniørene, for
eksempel, er det mange
som aldri tenker på å ringe
en advokat eller som først
ringer når det er for sent.
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Skreddersydd

juss på Ås
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I forbindelse med utsendelse av Advokatbladet nr. 12 – 2011 
oppstod det dessverre en feil hos oss som gjorde at en del 
mottakere ikke fikk bladet sitt til riktig tid. 

Vi ønsker med dette å beklage at denne situasjonen oppstod, 
og kan opplyse om at vi har endret våre rutiner slik at samme 
feil ikke skal kunne skje igjen. 

Med vennlig hilsen 

07 Gruppen AS

”Jussen ut til folket” – det er slag-
ordet til Steinar Taubøll. Hvert år 
gir han 450 studenter grunnkurs i 
juridisk metode – på UMB i Ås.

Tanken er at de får vite hva de går
inn i. Det er ikke meningen at de selv
skal kunne utføre det juridiske hånd-
verket, men at de skal få bestiller-
kompetanse og kommunikasjons-
kompetanse, sier Steinar Taubøll.

– Fremmed kultur
– For å forholde seg til juristene er
det viktig å forstå hvordan jurister
jobber. Juss er en helt fremmed kul-
tur for mange. Måten de bruker språ-
ket på og hele rettskildelæren er
ukjent for folk flest, konstaterer han.
Selv hadde han arbeidet 10–15 år i
miljøforvaltningen før han begynte å
studere juss, og ”hadde ikke åpnet
den røde boken før han var 35,” som
han sier det.
Taubøll ser også på det som en stor
fordel at juristene på Ås sitter i et
miljø sammen med kolleger fra så
mange andre fag. – Juristene blir sett
på som en litt lukket og selvgod
yrkesgruppe. Slik bør det jo ikke
være, sier han.
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